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CHI SIAMO

La Project++ srl nacque nel 1998 da giovani imprenditori desiderosi di fare il proprio ingresso
nel mondo dell'Information Technology con l'idea di fornire connettivita Internet sul
Subappennino dauno settentrionale, in provincia di Foggia, precisamente ad un gruppo di 13
Comuni ubicati al confine con il Molise e tutti all'interno dello stesso settore telefonico.

La naturale conseguenza fu l'evoluzione dei prodotti e servizi offerti, dal cablaggio
infrastrutturale all'assemblaggio di workstation e servers, passando per la gestione
sistemistica dei servers. Le poche decine di aziende che presentavano queste esigenze,
soprattutto quelle operative con l'estero, si affidarono a Project++ per il proprio sistema
informativo in cui far convivere server di posta, fax server, siti Web, domini Internet, accesso
da remoto via modem, servizi proxy, ponti radio.

Parallelamente alla sistemistica, la Project++ intui che il futuro avrebbe portato ad una
fusione tra Internet ed i gestionali aziendali. Da questa concreta previsione ha preso vita
I'offerta di Mago, la piattaforma gestionale di Microarea pronta per il Web, oltre a tutta una
serie di servizi di sviluppo di piattaforme di Commercio elettronico, prima in Java e poi in Asp
con Microsoft Commerce Server.

Dal 2004 al 2009 l'azienda ha vissuto una profonda evoluzione, che & possibile definire
Project++ 2.0, acquisendo la certificazione Microsoft per le infrastrutture di rete, divenendo
leader nel campo dei gestionali ed espandendosi, contestualmente, nel settore connettivita al
di fuori della provincia di Foggia. Grazie a scelte strategiche e sfruttando la liberalizzazione del
mercato l'azienda ha aggiunto ai propri servizi la connettivita Adsl e Hdsl su tutto il territorio
nazionale, assieme alla telefonia tradizionale ed in modo sinergico alla sistemistica ed ai
gestionali.

Nel 2008 Project++ trasferisce il proprio Ced, connesso ad alta velocita, al MIX (Milan Internet
eXchange) per ospitare la propria piattaforma di servers con cui erogare servizi di noleggio
globale dell'infrastruttura IT, il SaaS (Software as a Service). Ed € dallo stesso anno che
I'azienda gestisce l'infrastruttura informatica di 29 Comuni della provincia di Foggia, oltre che
di alcune altre amministrazioni pubbliche extra-regionali.

Dal 2010 la Project++ & oramai una realta aziendale ben affermata nel mercato IT nazionale
che fa della Business Intelligence la propria vocazione, grazie soprattutto alle competenze
specifiche maturate nel progettare sistemi complessi e nel verticalizzare il gestionale
Mago.net.



CERTIFICAZIONI

CERTIFIED Metworking Infrastructure Solutions

Partner

Dal 2004 la Project++ € Microsoft Certified Partner e dal 2006 ¢ specializzata in infrastrutture
di rete, una garanzia ulteriore di competenza e professionalita riconosciute a livello
internazionale. Tutti i Certified Partner hanno accesso a Microsoft, alle risorse tecniche,
commerciali, progettuali in maniera preferenziale, oltre a vedere riconosciute le proprie

professionalita in modo oggettivo.

-
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Microsoft Partner

Midmarket Solution Provider
Software Asset Management

La Project++ ha ottenuto nel 2011 la certificazione Silver Microsoft Partner, riconoscimento
assegnato da Microsoft alle aziende che si distinguono nell'implementazione delle sue
soluzioni e che sono in possesso dei necessari requisiti tecnici quali la certificazione tecnica e

commerciale del personale.

Nello specifico, due le nuove competenze acquisite:

Midmarket Solution Provider che ci permette di fornire le piu recenti soluzioni
tecnologiche e IT a supporto delle imprese di medie dimensioni;

Software Asset Management che, attestando la nostra esperienza nella gestione
diretta dei prodotti Microsoft, ci permette di motivare ed aiutare i clienti a risparmiare
e ad aumentare la visibilita e il controllo delle proprie risorse software tramite
procedure SAM ottimizzate.

Sono inoltre in corso (giugno 2011) le procedure di accreditamento per I'ottenimento delle

seguenti ulteriori competenze:

Silver Software Development, che attesta la competenza nello sviluppo di applicazioni
con Visual Studio 2010 e Windows Azure;

Silver Web Development per lo sviluppo di applicazioni che consentano di sfruttare
internet come principale strumento di relazione con clienti, fornitori e cittadini;

Silver Hosting per la gestione di propri datacenter tramite cui erogare servizi,
applicazioni di produttivita e ERP basate interamente sulle soluzioni Microsoft per gli
Internet Application & Service Provider.



_Microsoft

Authorized Education Reseller

La Project++ € autorizzata come Microsoft Authorised Education Reseller dal 16 febbraio
2004. Questa certificazione attesta che la nostra azienda e dotata delle competenze e delle
professionalita necessarie a fornire un servizio d'eccellenza ai clienti e a distinguersi dai propri
competitor, oltre che a supportare studenti e docenti nello sviluppo delle proprie potenzialita,
il tutto grazie a soluzioni ICT creative.

H . Microsoft’
Mic I‘OSOft Services Provider

License

Online Services Agreement

Project++ entra nel mondo del Saa$S (Software as a Service) potendo noleggiare tutto il
software Microsoft erogandone le funzionalita direttamente dalle proprie server farm di

Roma e Milano.
| vantaggi per i nostri clienti sono evidenti:
e regolare licenza d'uso;
e sempre l'ultima versione del software disponibile;
e struttura dei costi flessibile, a seconda del numero di utenti, variabile su base mensile;
e assistenza tecnica sempre compresa nel servizio;
e nessun costo per acquisto di server e altro hardware correlato;

e sicurezza dei dati garantita.

MICROAREA

Fartner

Project++ & Platinum Partner di Microarea ovvero rappresenta il partner ideale non solo per
acquistare il gestionale Mago.net ed utilizzarne tutte le funzionalita, ma per verticalizzarlo e
soddisfare le specifiche esigenze aziendali.

La nostra azienda ha accesso al codice sorgente dell'intero software garantendo, quindi, la
realizzazione di personalizzazioni perfettamente integrate nel software principale, in linea
con le normative e sempre collegate alle funzionalita presenti o future che Microarea stessa
rilascia. Project++ € il primo tra i partner di Microarea a rivendere Mago.net all'interno di una
infrastruttura completamente noleggiata, secondo il modello del Software as a Service.


http://www.microarea.it/Portal/ita

PartnerDirect

Dell ha recentemente intrapreso la progettazione di un nuovo marchio in modo da
rispecchiare gli obiettivi e i valori fondamentali dell'azienda. Il nuovo brand cattura |'essenza
di Dell, cioé"...fornire soluzioni tecnologiche che contribuiscano alla crescita e
all'affermazione professionale degli utenti, ovunque si trovino”.

<GFi

E reseller ufficiale delle soluzioni professionali di protezione Web e posta elettronica,

archiviazione, back-up e fax, servizi di rete e sicurezza realizzati dall’americana GFl su scala
mondiale.

funkwerk)

enterprise communications

E “Star Partner” della Funkwerk Enterprise Communications, societd tedesca leader
tecnologico e commerciale di sistemi professionali di comunicazione.



SERVER FARM

Project++ eroga tutti i suoi servizi attraverso una server farm dedicata presso il MIX (Milano
Intenet eXchange), connessa a 100 MBit/s. Grazie alle soluzioni di Business Continuity, alla
connettivita a larga banda, e al know-how acquisito nella gestione di sistemi, i nostri servizi
rispondono ad altissimi livelli di disponibilita.

Tutte le connessioni dalle sedi dei clienti verso la farm sono disponibili in tecnologia Adsl,
Hdsl, sHdsl, Umts, isdn e pots o in combinazioni di esse, per garantire i backup di dati e
rendere sempre disponibili le necessarie soluzioni tecnologiche richiesteci.

i e

@REGISTRAR 75740

AL

Dal 1 luglio 2011 Project++ ha confermato la propria attivita con il Registro Italiano dei nomi a

DOMINI

dominio, accreditandosi come Registrar.

Il Registro (www.nic.it) & I'anagrafe dei domini .it. La struttura non si occupa di registrare
direttamente nuovi indirizzi per conto degli utenti: questo servizio & offerto da specifiche
societa (si chiamano appunto Registrar) cui i cittadini e le imprese si possono rivolgere per
ottenere il proprio dominio .it.

Ciascun Registrar, nella massima autonomia, offre servizi di ogni ordine e prezzo, dalla
semplice registrazione di un nome a dominio alla realizzazione di siti Web, alla fornitura di
connettivita Internet e di servizi altamente specializzati.

Project++ unisce a tale servizio tutte le competenze nella gestione della sicurezza e della
visibilita su Internet delle infrastrutture dei propri clienti e partner attraverso i propri
datacenter direttamente connessi al MIX - Milano Internet Exchange.

Sin dal 1998 Project++ era Maintainer accreditato, ed ha sempre gestito la registrazione dei
domini senza intermediari e con infrastruttura propria.



MEDIA

Una migliore comunicazione

per i Finigrill

La catena di Autogrill del Gruppo Fini ha scelto
le soluzioni Funkwerk Enterprise Communications
per il proprio sistema di Unified Communications.

Quante volte, in viaggio per lavoro
o per raggiungere i luoghi di va-
canza, sentiamo l'esigenza di una
sosta per poi partire pitl in forma di
prima? Gli Autogrill, presenza or-
mai parte del paesaggio autostra-
dale italiano, offrono un’oasi di ri-
storo per un rapido spuntino o per
fermarsi e scegliere fra le specialita
alimentari offerte. 1 Finigrill, nati
nel 1961 dal noto gruppo alimen-
tare Fini, pur mantenendo una for-
mula di nicchia, hanno saputo ben
posizionarsi e farsi apprezzare
sul territorio nazionale. In
una realta estremamente di-
namica e multisede, la pos-
sibilita di comunicazione
immediata e sicura anche in video-
conferenza garantisce una pit
stretta collaborazione fra le parti ri-
ducendo al contempo i costi per gli
spostamenti e I'impiego di tempo.

La richiesta

“La collaborazione con Funkwerk
EC ¢ ormai consolidata, come
pure il nostro rapporto con i Fini-
grill nel proporre soluzioni tecno-
logiche all'avanguardia,” afferma
Alessandro Villani, business in-
telligence systems engineer di Pro-
ject++, societa che si & occupata del
progetto. “Quando ci & stato ri-
chiesto di studiare una proposta
che permettesse una soluzione di
Unified Communications ai mas-
simi livelli abbiamo inizialmente
proposto al cliente di testare un
servizio online.” Ci si & pero scon-
trati con una richiesta ben pre-

cisa, ovvero quella di potersi col-
legare anche via telefono (PTSN o
VolIP), servizio non ancora dispo-
nibile in Italia.

La soluzione

La soluzione e stata individuata
nell'impiego di un router multi-
protocollo bintec R3000, peraltro
gia in uso in Finigrill per la con-
nessione in VPN di cinque punti

vendita e che, dopo la necessaria
espansione, ha permesso di sup-
portare la tecnologia VoIP. Si tratta
di un dispositivo estremamente.
versatile e flessibile dotato di mo-
dem ADSL 2+ conforme agli stan-
dard ANNEX A e ANNEX B e Bac-
kup ISDN automatico. Uno slot
DSP garantisce la possibilita di im-
piego come VoIP Media Gateway
con funzionalita di concentratore
VPN e Firewall integrato.

I vantaggi

Nel suo complesso, la soluzione
proposta da Project++ offre nume-
rosi vantaggi, fra questi;

» i contenuti multimediali, files,
documenti e programmi sono con-
divisi dal relatore e i partecipanti
possono visualizzarli sul proprio
pe; la chat, le domande/risposte, i

sondaggi e la lavagna completano

gli strumenti a disposizione;

* le sessioni di conferenza, grazie

alle funzionalita di OCS, sono uti-

lizzabili anche per circostanze “in-
stituzionali”, come i consigli di am-
ministrazione delle societa. Uintera
conferenza & registrabile da chi la
indice, cosi che possa essere con-
sultata successivamente anche ad
esempio per redigerne un verbale;

* una Webcam che permette agli

utenti remoti di ottenere una vi-

sione a 360 gradi del meeting e ot-

timizza l'audio: cio consente di con-
centrarsi al meglio sui contenuti
della riunione.

“Siamo estremamente soddisfatti
della soluzione implementata,”
conclude Gustavo Criscuolo,
amministratore delegato di

e Finifast Spa.”

“Ci ha risolto un'esigenza che
sentivamo sempre pit vitale anche
per lo sviluppo del nostro business.
11 fatto poi che stando in auto sia
possibile avviare o entrare in con-
ferenza semplicemente utilizzando
il cellulare, ci consente di ottimiz-
zare 1 tempi anche durante i fre-
quenti spostamenti.”

www.funkwerk-ec.com

A.C.R.

Funkwerk su «soleLi ]

CODICE VIDEO WZ713
www,soieltv.it
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EVENTI - Smau Business Roma 2011

I 30 e 31 marzo 2011 presso il padiglione 11 della Fiera di Roma ha preso vita lo SMAU
Business 2011, roadshow della principale fiera italiana dell'Information & Communications
Technology nato per promuovere il meglio dell'innovazione ad imprenditori e decisori
aziendali del Centro Italia.

Tra gli oltre 100 espositori - tra cui Microsoft, Adobe, Ibm, Cisco, Dell - il 31 marzo anche la
Project++ & stata presente alla kermesse romana presso lo Stand D6 in qualita di Platinum
Partner di Microarea per il software gestionale Mago.net.

A Roma abbiamo presentato il nostro verticale CashDesk++, sviluppato per realta aziendali
multi-sede con l'obiettivo di gestire in tempo reale dalla sede centrale le vendite dei
registratori di cassa touch-screen dislocati nei diversi punti vendita. Presso lo Stand D6 i
visitatori della Fiera hanno avuto la possibilita di verificare quanto sia importante ottenere
immediatamente i dati di vendita e di magazzino per massimizzare i profitti.

Non solo Mago.net, per I'evento IT romano, ma anche promozione delle aree di competenza
della Project++: Business Intelligence, Gestionali e Sistemi. Per i rappresentanti aziendali
presenti allo SMAU, infatti, & stata I'occasione per approcciarsi alle nostre... "migliori
Competenze per le giuste Soluzioni" rivolte, in primis, alle aziende di produzione e
commerciali.
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& COMPETENZE: semplifichiamo la gestione e i costi del Sistema

Informativo concentrando in un'unica infrastruttura ambienti e servizi. Q =
S ¢ PLojecg
@ SOLUZIONI: riduciamo le necessita di acquisto, amministrazione ed A
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Project++ Srl
OGGI

Noleggio servizi virtuali +
Supporto e Consulenza =
Costi minori e dilazionati

¥

zie alla gestione esterna all'azienda
ili ovunque e comunque

lari e integrate con l'infrastruttura del Cliente
sempre disponibili

CLOUD E SAAS

ol Cloud? L’utente paga solo per quello che usa”
Kevin Turner, Coo di Microsoft Corporation
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